











Ergebnisse Auktion Juni 2026

Francis Picabia

Manucode. 1929. Ol auf Leinwand. 100 x 81 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 1 Mio.

€ 1,4 Mio.

Steigerung: + 42 %

Georg Baselitz

Enddesign. 201m. Ol und Goldbronze auf Leinwand. 400 x 300 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 550.000

€ 970.000

Steigerung: + 76 %



Lyonel Feininger

Die Insel. 1923. Ol auf Leinwand. 46 x 74 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 700.000

€ 900.000

Steigerung: + 29 %

Lyonel Feininger

At the Sea-Side, Panel I. 1940.
Ol auf Leinwand. 48,3 x 48,3 cm
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 140.000

Lyonel Feininger

Hulks. 1923. Ol auf Leinwand. 39,3 x 53,4 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 400.000

€ 570.000
Steigerung: +42 %
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Ergebnisse Auktion Juni 2026

Lyonel Feininger
The Red Streetsweeper (11). 1920/1949.
Ol auf Leinwand. 40,6 x 50,8 cm.

Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 200.000

€ 490.000

Steigerung: +145 %

€ 440.000

Steigerung: + 213 %
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Evenijg Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: €1,5 Mio. | Sl A\

Ergebnisse Auktion Juni 2026

William N. Copley

Blue Angel. 1973. Acryl auf Leinwand. 96,5 x 130 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 80.000

€ 150.000

Steigerung: + 94 %
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Morris Louls

Dalet Chet. 1958.
Acryl (Magna) auf Leinwand. 232 x 341 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 400.000

€ 620.000

Steigerung: + 55 %
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Ergebnisse Auktion Juni 2026

Emilio Vedova

Tensione, N 4 V.1959. Acryl und Sand auf Leinwand. 146 x 196 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 700.000

€ 970.000

Steigerung: + 38 %
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Ergebnisse Auktion Juni 2026

Willi Baumeister

Phantom mit roter Figur. 1953.

Ol mit Kunstharz auf Hartfaserplatte. 53,5 x 81 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026

Schatzpreis: € 250.000

€ 520.000

Steigerung: + 106 %
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Gerhard Richter

Griin-Blau-Rot. 1993. Ol auf Leinwand. 29,8 x 40 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 300.000

€ 540.000

Steigerung: + 81 %

Ernst Wilhelm Nay

Motion. 1962. Ol auf Leinwand. 150 x 200 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 500.000

€ 890.000
Steigerung: +78 %

Wassily Kandinsky

Bei Oberau. 1908. Ol auf Malpappe. 32,8 x 44,5 cm.
Evening Sale vom 12.6.2026
Schatzpreis: € 500.000

€ 650.000

Steigerung: + 29 %
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Ergebnisse Auktion Wertvolle Biicher Mai 2026

Augsburger
Gebetbuch

Deutsche Handschrift auf Pergament, 1498.
Augsburg, 1. Dezember 1498.

Auktion Wertvolle Biicher vom 18.5.2026
Schétzpreis: € 25.000

€ 64.000

Steigerung: + 154 %

Pablo Picasso

Toros y toreros.

Mit Widmung u. Orig.-Zeichn.: Pour Annelise,
2110 64. K6In, DuMont Schauberg 1961.
Auktion Wertvolle Blicher vom 18.5.2026
Schétzpreis: € 15.000

€ 28.000
Steigerung: +86 %
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Private Sales.

Warum viele Kunstwerke nie eine Auktion sehen.

Private Sales sind Idngst eine feste GrofSe auf dem internatio-
nalen Kunstmarkt. Nicola Grdfin Keglevich, Senior Director
bei Ketterer Kunst, erldutert, warum manche Meisterwerke
nie im Auktionssaal erscheinen.

Private Sales spielen auf dem internationalen Kunstmarkt
eine wichtige Rolle, so auch bei Ketterer Kunst. Woran liegt
das?

Die Auktion bleibt fiir viele Werke sicherlich die ideale Ver-
kaufsplattform. Gleichzeitig haben sich der Markt und die
Erwartungen von Sammlern verandert. Diskretion, zeitliche
Flexibilitat, aber auch der gezielte Zugang zu ausgewahl-
ten Interessenten spielen dabei eine immer wichtigere
Rolle. Deshalb haben sich Private Sales in den letzten Jahren
international zu einer festen Saule des Kunstmarktes ent-
wickelt. Auch bei Ketterer Kunst hat dieser Bereich kon-
tinuierlich an Bedeutung gewonnen. Heute begleiten wir
regelmaRig Transaktionen in Preiskategorien von 200.000
Euro bis hin zu Werken im zweistelligen Millionenbereich.
Entscheidend ist dabei die Frage, auf welchem Weg ein
Werk sein volles Potenzial entfalten kann. Genau hierzu
beraten wir unsere Kunden.

Viele Galerien bieten heute ebenfalls Vermittlungen im
Sekundarmarkt an. Unterscheidet sich die jeweilige Heran-
gehensweise beziehungsweise wie weil} ich als Kunde, wo
ich am besten aufgehoben bin?

Flr Kunstler, die bis vor kurzem noch ausschlieRlich auf dem
Primarmarkt gehandelt wurden, sind die entsprechenden
Galerien oftmals der richtige Weg. Bei etablierten Positio-
nen mit einem internationalen Sammlermarkt sind dagegen
andere Voraussetzungen ausschlaggebend. Als Auktions-
haus stehen wir im absoluten Rampenlicht. Wir suchen die
Offentlichkeit, um auf unser Auktionsangebot aufmerksam
zu machen. Durch diese Sichtbarkeit und die Profilierung
unseres Hauses wissen die Sammler und Museen weltweit
sehr genau, nach welchen Kunstwerken sie bei uns Aus-
schau halten kénnen. Dies fliel3t — diesmal unter Wahrung
hochster Diskretion —auch in die Vermittlung eines Private
Sale ein. Seit acht Jahrzehnten ist Ketterer im Kunstmarkt
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tatig, wir pflegen ein internationales Netzwerk von mehr
als 120.000 Sammlern. Wir erkennen friihzeitig Trends und
wissen, wonach unsere Kunden gezielt suchen. Unsere
Erfahrung in beiden Marktformaten — Auktion und Private
Sale — ermdéglicht es uns, fiir jedes Werk die individuell
passende Vermarktungsstrategie zu entwickeln.

Welche Bedeutung hat dabei das Netzwerk eines Auktions-
hauses?

Unser Netzwerk ist eine der fundamentalen Komponenten
flr den Erfolg eines Private Sale. Dahinter stehen gewach-
sene, vertrauensvolle Beziehungen zu Sammlerinnen und
Sammlern, Museen, Stiftungen, Family Offices und Beratern
weltweit. Wir kennen die Sammlungsbestande, und wir
wissen um die Begehrlichkeiten. Im kontinuierlichen Aus-
tausch erfahren wir friih, welche Kiinstler, Werkgruppen
oder Schaffensphasen gesucht werden. So kdnnen wir im
Private Sale Arbeiten vermitteln, die nie 6ffentlich ange-
boten werden, oder gezielt nach einem lange gesuchten
Werk Ausschau halten. Gelingt diese passgenaue Verbin-
dung zwischen Werk und Sammler, profitieren beide Seiten
gleichermalen von einem diskreten und individuell abge-
stimmten Verkaufsprozess.

Woran entscheidet sich, welcher Weg der richtige ist?
Auktion oder Private Sale?

Essenziell sind immer das Werk und die Zielvorgaben seines
Eigentlimers. Manche Werke profitieren durch die Exklusi-
vitat des Private Sale. Doch es gibt natiirlich auch Arbeiten,
die ihren Hochstpreis nur im Bietgefecht einer Auktion er-
zielen — wie beispielsweise unser Dorazio-Weltrekord von
2,6 Millionen Euro im Juni. Der bis dahin giiltige Hochstpreis
flir ein Werk von Piero Dorazio lag bei 819.000 Euro, erzielt
bei Christie’s im Juni 2022 (inkl. Aufgeld It. Artnet.com). In
einem Private Sale hatten wir einen deutlich héheren Preis
nicht ansetzen konnen — erst der offene Wettbewerb der
Auktion hat das Potenzial des Werks voll ausgeschopft.
Dieses Ergebnis kam flr uns dennoch nicht tiberraschend.
Die internationale Nachfrage nach Werken von Piero Dorazio
hat sich seit Jahren kontinuierlich entwickelt.

Nicola Gréfin Keglevich, Senior Director bei Ketterer Kunst

Aber auch menschliche Faktoren spielen natiirlich eine Rolle.
Manche Sammler schatzen die Transparenz eines offenen
Bietwettbewerbs, andere bevorzugen die Ruhe einer dis-
kreten Verhandlung. Museen bendtigen mehr Vorlauf, um
einen Ankauf zu ermdglichen. Auch Zeitdruck beim Verkauf
kann gegen eine klassische Auktion sprechen. Ein ganz
maRgeblicher Faktor ist die Diskretion. Viele Eigentiimer
mochten Spekulationen Uber ihre Verkaufsgriinde vermei-
den. Genau das war zum Beispiel der Grund flr den Private
Sale eines Richter-Gemaldes im zweistelligen Millionenbe-
reich, das wir kiirzlich erfolgreich an einen Sammler in den
USA vermitteln konnten.

Warum lohnt es sich fiir Sammler, mit ihren Verkaufsge-
danken direkt und offen auf Ketterer Kunst zuzugehen?

Weil zundchst einmal jedes Gesprach vollig unverbindlich
ist, aber alle Chancen erkennbar macht. Und weil jedes
Werk seine eigene Strategie erfordert. Je frilher wir die Ziele
eines Eigentlimers kennen, desto besser kénnen wir beur-
teilen, ob die Dynamik einer Auktion oder die Diskretion
eines Private Sale den groReren Erfolg verspricht. Nicht
selten zeigt sich, dass beide Wege moglich waren — ent-
scheidend ist dann, welcher am besten zu Werk, Markt und
personlicher Situation passt.

Was kann man Interessenten raten, wenn sie auf der Suche
nach einem bestimmten Werk sind?

Sprechen Sie uns jederzeit gern an und nennen Sie uns lhre
Wiinsche hinsichtlich einzelner Kiinstler, Schaffensphasen
oder Motivwahl. Wir setzen uns dann mit lhnen in Verbin-
dung, sobald ein passendes Werk verfligbar wird — haufig
lange bevor es auf den Markt kommt. Auf Wunsch suchen
wir auch gezielt nach einer bestimmten Arbeit.

SUCHEN SIE EIN
BESTIMMTES WERK?
DENKEN SIE UBER
EINEN VERKAUF NACH?

Wir beraten Sie gern personlich und vertraulich.

privatesale@kettererkunst.de
Tel. +49 (0)89 55244-0
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Unsere Reprasentanzen
in Ihrer Nane.

Unsere Reprasentanten sind in lhrer Nahe, sind sehr gut zu
erreichen, kommen auch gern zu Ihnen und geben lhnen
Auskunft zu allen erdenklichen Fragen. Sie sind eine verldss-
liche Anlaufstation zur Beurteilung der Kunstwerke, von
denen Sie sich trennen mochten. Genauestens besprechen
sie mit Ihnen das Prozedere zur eventuellen Einlieferung in
eine unserer Auktionen. Und sie informieren Sie bis ins
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kleinste Detail, falls Sie sich fiir einen diskreten Private Sale
Uber unser Haus entschlieRen sollten. Wir sind im Segment
der modernen und der zeitgendssischen Kunst die Num-
mer 1 unter den deutschen Auktionshdusern. Fiir einen er-
folgreichen Private Sale sind wir mit weltweiten Kontakten
und einem strategisch bestens ausgebauten Netzwerk her-
vorragend geriistet.

Eva Donnerhack, M A.
Senior Director in der Reprasentanz KéIn

Tel. +49 (0)221510908-10
e.donnerhack@kettererkunst.de

EXZELLENZ IM HISTORISCHEN
SCHMELZTIEGEL

Seit 2006 im internationalen Kunstmarkt tatig, bringe ich
heute fundierte Erfahrung, fachliche Kompetenz sowie ein
tiefes Verstandnis der kunstmarktbezogenen Zusammen-
hange mit. Als Senior Director in der Kélner Reprasentanz
von Ketterer Kunst berate ich seit 2025 als flihrende Exper-
tin flir moderne und zeitgendssische Kunst Privatsammler
ebenso wie institutionelle und Firmensammlungen im
Rheinland und dem benachbarten Ausland —traditionell ein
historischer Schmelztiegel fiir maligebliche Kunstsamm-
lungen. Nach meiner langen Berufserfahrung in Osterreich
profitiere ich auch weiterhin von meinen dortigen Kontakten.
Diskretion, strategischer Sammlungsaufbau, kuratorische
Brillanz und marktpragende Expertise sind mein exzellent
beherrschtes Instrumentarium bei der Akquise von Kunst-
werken fir eine unserer groBen Auktionen oder fiir den
diskret abgewickelten Private Sale liber unser Haus.

»D’aprés Manet“. Galerie Haas zu Gast bei
Ketterer Kunst in K6In. 4. Sept.—7. Nov. 2026

Cordula Lichtenberg, M.A.
Leiterin der Reprasentanz in KéIn
Tel. +49 (0)221510908-15
c.lichtenberg@kettererkunst.de

KUNSTMARKT-METROPOLE
MIT REICHER TRADITION

Nach langjahriger Prasenz in Dusseldorf wurde im Mai
2023 unsere Reprasentanz in Kdln eréffnet. Mitten im Zen-
trumin einzigartigen Raumen. Durch meine langjahrige Er-
fahrung im Kunsthandel und als Ausstellungskuratorin war
ich speziell im rheinischen Umfeld von Anfang an bestens
vertraut mit der in weit Gberdurchschnittlicher Dichte vor-
handenen Sammlerschaft. Die hiesige Galerieszene und
die Anziehungskraft der Art Cologne, Deutschlands altester
Kunstmesse, halten Synergien in gewachsener Kunstmarkt-
tradition bereit. Doch ausschlaggebend ist der menschliche
Aspekt. Fachkenntnis und Hingabe, eine solide Bewertung
und eine gute individuelle Beratung, das und noch viel an-
deres spielen eine maRgebliche Rolle, um das Vertrauen
neuer Kunden, seien es Einlieferer oder Kaufer, zu gewinnen.
Mit temporaren Ausstellungen unterstreichen wir auch in
Zukunft das international ausgezeichnete Renommee des
Hauses. Unsere Auktionsvorbesichtigungen bieten den
Kunstbegeisterten die ideale Mdglichkeit, sich mit Ketterer
Kunst vor Ort vertraut zu machen. Und vielleicht gelingt es
ja eines Tages, ein Werk von Elizabeth Peyton, der von mir
grenzenlos bewunderten US-amerikanischen Malerin, fiir
die Auktion oder einen Private Sale zu gewinnen.



Hamburg & Norddeutschland

Louisa von Saucken

Reprasentantin in Hamburg

Tel. +49 (0)40 374961-13
|.von-saucken@kettererkunst.de

FORSCHERDRANG MIT
GROSSTEM VERGNUGEN

Angefangen habe ich bei Ketterer Kunst 2008. Alles, was ins
Haus kam, ging damals buchstablich durch meine Hande.
Ich fing Feuer. Zum theoretisch-akademischen Wissen aus
meinem Studium kam nun die Praxis der Betrachtung mit
all ihren Facetten. Die Lernkurve war steil. Dazu gehorte
ziemlich von Anfang an, dass ich die weltweiten Auktionen,
ihr Angebot, die Ergebnisse, die Tops und Flops regelmaRig
akribisch verfolgte. Bis heute ist mir das ein bisweilen fan-
tastisch-spriihendes Vergniigen. Fiir die Reprasentantinnen
und Expertinnen des Akquiseteams bin ich nach wie vor
eine zuverlassige Anlaufstelle in Bewertungsfragen. Seit 2017
betreue ich die Einlieferer und die Kaufer im norddeutschen
Raum, reagiere auf Anfragen, nehme vor Ort Kunstwerke
respektive Sammlungen in Augenschein, berate und bewerte.
Ich habe neben vielem anderen vor allem gelernt, dass man
bei der Begegnung mit Kunden (und tiberhaupt in dieser
Branche) authentisch sein muss und Verstandnis fur die
unterschiedlichen Beweggrilinde aufbringen sollte, die zu
einem Verkaufsvorhaben fiihren. Sei es lber eine unserer
grofRen Auktionen oder im von uns organisierten Private
Sale. Und man muss brennen, na ja, gliihen. Sonst wird das
nichts. Ganz besonders gliicklich ware ich, wenn ich eine
apokalyptische Landschaft von Ludwig Meidner fiir Ketterer
Kunst gewinnen kénnte.
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VERBINDUNG SCHAFFEN

Seit vier Jahren leite ich die Hamburger Reprasentanz.
Davor hatte ich reichlich Gelegenheit, Erfahrung auf dem
Kunstmarkt zu sammeln. Sachverstand und ein ergiebiges,
uber viele Jahre gewachsenes Netzwerk machen meine
Akquise-Arbeit zum Vergntigen. Ich bin selbst Hamburgerin,
verstehe und schatze die hiesige Kunstszene. Mein Engage-
ment als Vorstand des Forderkreises der Deichtorhallen er-
moglicht mir ebenso den intensiven Dialog mit Sammlerin-
nen und Sammlern. Der nachhaltige Austausch und die
gemeinsame Wertschatzung der Kunst sind mir dabei ein
Anliegen. Als Reprasentantin liberzeuge ich Sammler und
Kaufer von der hohen Professionalitdt und dem Erfolg von
Ketterer Kunst. Da braucht es Expertise in der internatio-
nalen Kunstszene, kombiniert mit Verstandnis fir aktuelle
Preise und die Marktentwicklung. Fiir die erfolgreiche Be-
ratung und Einschatzung der Kunstwerke zudem Vertrauen
und beiderseitigen Respekt. Die regelmaRig stattfindenden
Vorbesichtigungstage in befreundeten Hamburger Galerien
dienen der Sichtbarkeit im hanseatischen GroBraum und
bieten natiirlich auch die Moglichkeit des unverbindlichen,
personlichen Kennenlernens.

Nico Kassel, M.A.

Reprasentant in Norddeutschland
Tel. +49 (0)171 8618661
n.kassel@kettererkunst.de

Berlin

BEWAHRTER BEITRAG
ZUR SZENE

Nach Stationen im Museum, im Kunstverein und im Kunst-
handel habe ich 2015 die Reprasentanz von Ketterer Kunst
in Berlin Gbernommen. Die Stadt ist seit mehr als einem
Jahrhundert Heimat einiger der bedeutendsten kiinstleri-
schen Bewegungen und avantgardistischen Tendenzen —
die ideale Grundlage fiir eine rege Sammeltatigkeit. Ich bin
immer wieder beeindruckt von der Fachkenntnis unserer
Kundinnen und Kunden. Wir unterstiitzen sie und beschrei-
ben eingangig die zentralen Verkaufswege unseres Hauses.
Zudem ist es mir immer wieder ein besonderes Vergntigen,
in unseren schonen Raumen regelmaRig Ausstellungen zu
kuratieren. Wir haben Werke aus dem Museum fiir Konkrete
Kunst in Ingolstadt gezeigt, die Sammlung Kurt Fried des
Ulmer Museums, die Sammlungen Lenz Schonberg, Olbricht
und Hoppe-Ritter vorgestellt sowie in Einzelausstellungen
Arbeiten von Karl Hagemeister, Antonio Calderara und
anderen prasentiert. Damit leistet Ketterer Kunst einen in-
zwischen bewahrten Beitrag in einer lebendigen, facetten-
reichen und offenen Szene.

Dr. Simone Wiechers, Reprasentantin in Berlin

Tel. +49 (0)30 88675363, s.wiechers@kettererkunst.de

Aubertin - Bonalumi - Dadamaino - Mack -
Megert - Piene - Simeti - Uecker - Zangs

Werke aus der Sammlung Kohlrusch zu Gast
bei Ketterer Kunst Berlin. 9. Sept.—7. Nov. 2026

Frankfurt

Miriam HeR

Reprdsentantin in Hessen,

Baden-Wiirttemberg, Rheinland-Pfalz
Tel. +49 (0)6221 5880038
m.hess@kettererkunst.de

GEMEINSAM ERFOLGE
ERLEBEN

Seit vielen Jahren bin ich mit Herz und Verstand Teil von
Ketterer Kunst. Als gelernte Kunsthandelskauffrau und er-
fahrene Ansprechpartnerin begleite ich Einlieferer, Sammler
und Kaufer mit Engagement. Seit 2007 leite ich die Repra-
sentanz im Raum Hessen, Baden-Wiirttemberg, Rheinland-
Pfalz. Meine langjahrigen Kundenbeziehungen sind gepragt
von direktem Kontakt, Verldsslichkeit und gegenseitigem
Vertrauen. Gemeinsam entwickeln wir individuelle Lsun-
gen — sowohl fiir Auktionen als auch fiir Private Sales. Ein
besonderes Anliegen ist mir die Begleitung von hochklas-
sigen Sammlungen. Hier agiere ich diskret, analytisch und
mitdem notigen Feingefihl. Ein Hohepunktim Jahreskalen-
der sind die Auktionsvorbesichtigungen, die halbjahrlich in
renommierten Frankfurter Galerien stattfinden. Was mich
besonders antreibt? Die Freude, wenn Kunden von meiner
Expertise profitieren und wir gemeinsame Erfolge erleben.
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Wetterleuchten.

Eine Glosse.

ntfernte Blitze lassen den Himmel auf-

leuchten, das Donnergrollen bleibt un-

horbar. Alles zu weit weg. Wir nennen es
Wetterleuchten. Und wissen: Das Unwetter kdnnte naher-
kommen. Mit all seiner Wucht. Oder auch nicht.

Es ist und bleibt ein Kreuz mit den Wetterprognosen. Der
Deutsche Wetterdienst beschaftigt 2.300 Mitarbeiter,
betreibt 183 Wetterstationen und gibt taglich Prognosen
heraus, die zu etwa 85 Prozent zutreffen. Das klingt be-
eindruckend. Bis man bemerkt, dass er damit schlechter
abschneidet als ein rheumatischer, aber erfahrener All-

gauer Bauer.

Noch schlechter ist die Trefferquote bei den Kunstmarkt-
prognosen. Die dhneln bestenfalls dem stets volatilen Wit-
terungsszenario im Hochgebirge. In rasanter Geschwindig-
keit, quasi von jetzt auf gleich, reagieren Wind, Wolken,
Temperatur und Thermik auf Veranderungen im Zusam-
menspiel des Systems. Der Ausflug in luftige Hohen kann
zum bitterbdsen Vabanquespiel werden.

Anders als im Gebirge sind wir auf dem Auktionsparkett
nie in Gefahr fiir Leib und Leben. In absoluter Sicherheit
beziiglich Markt und Preisen sollten wir uns allerdings nie
wiegen. Hier wie auf dem Mont Blanc regiert die Vernunft.
Und die Erfahrung. Wer nun glaubt, sich auf die je nach
Temperament und Perspektive blumigen, hdmischen, die
Endzeit ausrufenden, exorbitante Steigerungen prophezei-
enden Vorhersagen verlassen zu konnen, der irrt. Die Er-
klarung fir ein nie ganz zu dechiffrierendes Mysterium ist
das Aufeinandertreffen einer Vielfalt von Komponenten. Wie
im richtigen Leben. Keine Auktion gleicht der anderen. Jede
bildet ein nur grob berechenbares Wettersystem. Diesem
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Umstand haben wir zu verdanken, dass jede Versteigerung
fur teils enorme Uberraschungen gut ist. Und der Zeitgeist
lacht sich ins Faustchen, knipst das Wetterleuchten in
weiter Ferne an. Flackert so schon. Fair Warning also. Oder
jetzt erst recht.

Es gibt so viele Griinde, sich von einem Kunstwerk, gar einer
Sammlung zu trennen. Personlich oder der einigermallen
unzuverldssigen, von allwissenden Beobachtern orakelten
Marktentwicklung folgend. Jeder hat seine Berechtigung.
Sogar dann, wenn er grade mal einer Laune geschuldet ist.
Sei’s drum. Fragt man einen erfolgreichen Bieter, weshalb
er so weit Uber sein zuvor gesetztes personliches Limit
gegangen ist, wird er mit den Schultern zucken. Antizipiert
hatte er das zuvor niemals. Am Werk war wohl eine
Mischung aus aufbrausender Thermik und ungeziigeltem
Impuls. Und solche Komponenten soll man in eine seridse
Prognose einpflegen? Wie denn? Aus einem hiibschen,
zunachst absolut ungefahrlichen Wetterleuchten kann ja
auch im Nu ein fiirchterliches Gewitter werden. Oder nicht.

Wirklich sicher wird sich der kunstsinnige Kenner im Duett
mit einem sorgfaltig und verantwortungsvoll arbeitenden
Auktionshaus fiihlen. Lupenrein recherchierte Provenienz,
nun, die braucht es unbedingt. GroRRartig, wenn der Auftritt
des Werks auf dem Auktionsparkett eine Uberraschung
ware. Oder wenigstens eine elegante Premiere nach langen
Jahren des behaglichen Riickzugs in angenehmer Gesell-
schaft. Blitz und Donner, hérbar oder nicht, gehéren dann
unbedingt zum Spektakel. Aus der sicheren Ferne hiibsch
anzusehen und nicht viel mehr als ein fliichtiges Phano-
men, ein Sinnesreiz.

Annegret Erhard

Kunstwelt in Zahlen.

Alle 36 Sekunden

Rund um die Uhr, Tag fiir Tag, wechselt irgendwo auf der Welt bei einer Fine-Art-Auktion
ein Kunstwerk den Besitzer. Weltweit 2025 auf Fine-Art-Auktionen verkaufte Werke 867.000

Kultur kennt keinen Baustopp

2012: rund 65.000
2025: rund 104.000

Die Welt sammelt. Und baut Museen. Deutschland ist mit 6.741 Museen
Spitzenreiter in Europa. Anzahl Museen weltweit laut UNESCO

Die kiirzeste Kinovorstellung der Kunstgeschichte?

So lange gewahrte VALIE EXPORT Zugang zu dem vor den Briisten getragenen Kasten
ihres ,Tapp- und Tastkinos* (1968). 12 Sekunden

Papier mit Aussicht

Einmal alle Ketterer Kunst-Auktionskataloge der aktuellen Saison tibereinandergestapelt —
und der Turm ragt ein Viertelkilometer in den Himmel. 102 Meter hoher als der Kélner Dom. 250 m

Mehr geht immer

Jackson Pollocks ,Number 7a“ (1948) wurde zum teuersten Kunstwerk der Saison
(Mai 2026, Christie’s, New York). Sein bisheriger Rekord? Fast verdreifacht. US$ 181 Mio.

Der giinstigste Picasso der Welt?

So viel kostete ein Los fiir Picassos ,Téte de femme*“ (1941) im Wert von 1,45 Mio. Euro.
120.000 Menschen nahmen im April 2026 an der Benefiz-Tombola von Christie’s in Paris teil. €100

Ausverkauft, bevor es losging

Der Vorverkauf der aktuellen Bayeux-Wandteppich-Ausstellung im British Museum brachte
bereits am ersten Tag mehr Eintrittsgeld ein als viele Museen in einem ganzen Jahr. £2,5 Mio.

Der teuerste Sprung ins Wasser

David Hockneys beriihmter Pool ,Portrait of an Artist (Pool with Two Figures)“ aus dem Jahr 1972
machte ihn 2018 fiir ein halbes Jahr zum Rekordhalter unter den lebenden Kiinstlern. US$ 90 Mio.

Der erste Hockney

David Hockney selbst verkaufte sein erstes Gemalde ,Portrait of My Father” (1955)
auf einer regionalen Kunstmesse in Leeds. £10

The Art Basel and UBS Global Art Market Report 2026, Artnet Price Database, ARTnews, Artnet News erganzt durch Recherchen
in den Online-Angeboten fiihrender nationaler und internationaler Nachrichtenmedien (Stand: 20.7.2026)
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Denken Sie Uber die VeraulRerung eines
Kunstwerks oder einer Sammlung nach?
Sprechen Sie mit uns. Gemeinsam entwickeln
wir die passende Vermarktungsstrategie.

Nutzen Sie unsere Expertentage und vereinbaren
einen personlichen Gesprachstermin.

80 Jahre Ketterer.
Ein Name, dem Sammler
seit Generationen vertrauen.

Lesen Sie das Magazin .Ie .
zum Jubilaum. JL/ tzt eln ief
" bil3 Ums kernl
Ukt;
202 6

Expertentage in lhrer Nahe:

Aachen: Mo., 14. September 2026
Essen /Dortmund: Di., 15. + Mi., 16. September 2026
Wuppertal /Diisseldorf: Do., 17. + Fr., 18. September 2026

Cordula Lichtenberg, Tel. +49 (0)221 510908-15, c.lichtenberg@kettererkunst.de
Eva Donnerhack, Tel. +49 (0)221510908-10, e.donnerhack@kettererkunst.de

Bielefeld / Giitersloh: Mo., 14. + Di., 15. September 2026
Bremen /Hannover: Mi., 16. + Do., 17. September 2026
Kiel /Flensburg + Liibeck: Mo., 21. + Di., 22. September 2026

Nico Kassel, Mobil +49 (0)171 8618661, n.kassel@kettererkunst.de

Stuttgart/Tiibingen: Mi., 23. September 2026
Wiesbaden: Di., 29. September 2026
Frankfurt/Darmstadt: Mi., 30. September 2026

Miriam Hel, Tel. +49 (0)6221 5880038, m.hess@kettererkunst.de

Ziirich /Basel: Mo., 14.—Mi., 16. September 2026
Nicola Gréafin Keglevich, Tel. +49 (0)89 55244 -175, n.keglevich@kettererkunst.de

Wien: Mo., 21. - Di., 22. September 2026
Briissel: Mi., 23. + Do., 24. September 2026
Amsterdam: Di., 29. + Mi., 30. September 2026

Eva Donnerhack, Tel. +49 (0)221 510908 -10, e.donnerhack@kettererkunst.de
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Sprechen Sie uns an.

Geschaftsleitung

Robert Ketterer

Inhaber, Auktionator

Tel. +49 (0)89 55244-158
r.ketterer@kettererkunst.de
Bernd Reichle
Geschaftsfihrer

Tel. +49 (0)89 55244-155
b.reichle@kettererkunst.de

Gudrun Ketterer, M .A.
Auktionatorin

Tel. +49 (0)89 55244-200
g.ketterer@kettererkunst.de

Nicola Gréfin Keglevich, M.A.
Senior Director

Tel. +49 (0)89 55244-175
n.keglevich@kettererkunst.de

Wissenschaftliche
Katalogisierung und
Provenienzforschung

Dr. Julia Scheu (Ltg. Wiss. Katalogbearbeitung)
Dr. Agnes Thum (Ltg. Provenienzforschung)

Karen Aegidius

Sabine Disterheft, M.A.

Carolin Faude-Nagel, M.A.
Christine Hauser-Terhorst, M.A.
Maximiliane Hausner, M.A.

Dr. Eva Heisse

Dr. Stephan Klingen
Ann-Sophie Rauscher, M.A.

Dr. Katharina Thurmair

Alisa Waesse, M.A.

Contemporary Art

Julia HauBmann, M A,
Head of Contemporary Art

Tel. +49 (0)89 55244 -246
j-haussmann@kettererkunst.de
Bernadette Kiekenbeck

Tel. +49 (0)89 55244 -130

b kiekenbeck@kettererkunst.de
Lennart Holst

Tel. +49 (0)89 55244-131
|.holst@kettererkunst.de

Modern Art

Sandra Dreher, M. A.
Head of Modern Art

Tel. +49 (0)89 55244-148
s.dreher@kettererkunst.de
Julia Schlieder, M.A.

Tel. +49 (0)89 55244-143
j.schlieder@kettererkunst.de

19th Century Art

Sarah Mohr, M.A.
Head of 19th Century Art

Tel. +49 (0)89 55244-147
s.mohr@kettererkunst.de

Wertvolle Bucher

Silke Lehmann, M.A.

Tel. +49 (0)40 374961-19
s.lehmann@kettererkunst.de
Enno Nagel

Tel. +49 (0)40 374961-17
e.nagel@kettererkunst.de

Reprasentanzen

BERLIN

Dr. Simone Wiechers
Tel. +49 (0)30 88675363
s.wiechers@kettererkunst.de

KOLN

Cordula Lichtenberg, M.A.

Tel. +49 (0)221510908-15
clichtenberg@kettererkunst.de
Eva Donnerhack, M.A.

Senior Director

Tel. +49 (0)221510908-10
e.donnerhack@kettererkunst.de

FRANKFURT
BADEN-WURTTEMBERG
HESSEN
RHEINLAND-PFALZ
Miriam HeB

Tel. +49 (0)62215880038
m.hess@kettererkunst.de

HAMBURG

Louisa von Saucken

Tel. +49 (0)40 374961-13
l.von-saucken@kettererkunst.de

NORDDEUTSCHLAND
Nico Kassel, M.A.

Senior Purchasing Manager
Tel.: +49 (0)171 8618661
n.kassel@kettererkunst.de

Herausgeber: Ketterer Kunst GmbH & Co. KG, Joseph-Wild-Str. 18, 81829 Miinchen (AG Miinchen: HRA 46730)
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Termine 2026

15. September
Online Sale Modern & Contemporary Art

15. November
Online Sale Modern & Contemporary Art

23. November
Rare Books, Hamburg

4./5. Dezember
Jubilaumsauktion 8o Jahre Ketterer
Evening Sale /Day Sale
Contemporary Art, Modern Art, 19th Century Art, Miinchen



KETTERER KUNST DEUTSCHLAND

Auktionen und Private Sales fiir Contemporary, Modern & 19th Century Art

MUNCHEN
Joseph-Wild-Stral3e 18
81829 Miinchen

Tel. +49 (0)89 55244-0
info@kettererkunst.de

HAMBURG
NORDDEUTSCHLAND

Holstenwall 5
20355 Hamburg

Tel. +49 (0)40 374961-0
infohamburg@kettererkunst.de

WWW.KETTERERKUNST.DE

BERLIN

Fasanenstralie 70

10719 Berlin

Tel. +49 (0)30 88675363
infoberlin@kettererkunst.de

KOLN

Gertrudenstrafle 24—28
50667 Koln

Tel. +49 (0)221 51090815
infokoeln@kettererkunst.de

FRANKFURT
BADEN-WURTTEMBERG
HESSEN
RHEINLAND-PFALZ

Tel. +49 (0)62215880038
infoheidelberg@kettererkunst.de



